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Кулаков Владимир Георгиевич
О СЕБЕ                                                                                                                                   Практикующий маркетолог                                                                                            Основатель маркетингового агентства KULAKOV.PRO                                                                      Член Гильдии Маркетологов                                                                                                      Дата рождения: 15.11.1983. Место проживания: г.Самара. Готов к командировкам.  Предпочтительный способы связи: welcome@kulakov-pro.ru                                              Skype: kulakov.pro ; моб. +7 902 749 31 22                                                                                                                          Страница на Facebook https://www.facebook.com/KULAKOVPRO                                                                                                                                                                   
 ЧЕМ МОГУ БЫТЬ ПОЛЕЗЕН                                                                                                            - Проектная работа в регионах РФ, в т.ч. Москве: аудит маркетинга на предприятии, развертывание службы маркетинга, управление оффлайн и онлайн коммуникациями, разработка позиционирования и УТП, обучение персонала инструментам маркетинга.             - Задачи по развитию бизнеса в Самарской области и регионах Приволжского Федерального округа (дистрибуция, развитие клиентской базы, конкурентный анализ, брендинг и реклама, мерчандайзинг, исследование потребителей)                                                                               - Представление интересов компаний в Самарской области и регионах ПФО (открытие удаленного офиса, подбор персонала для проектной команды, организация бизнес-мероприятий в т.ч. проведение выставок «под ключ»)                                                                  - Дистанционное участие в исследовательских проектах.                                                              - Подбор под проект региональных специалистов в сфере рекламного дизайна и брендинга - выполнение работ с высоким уровнем качества и по привлекательной стоимости.                                                     - Подбор на проект региональных специалистов по web разработке и                          интернет-маркетингу - выполнение работ с высоким уровнем качества и по привлекательной стоимости.                                                                                               

КЛЮЧЕВЫЕ КОМПЕТЕНЦИИ
- Аудит системы маркетинга в компании

- Постановка системы маркетинга и продаж в компании

- Постановка и выполнение маркетинговых KPI
- Организация работы маркетинговой службы на предприятии

- Разработка позиционирования компании, создание уникального торгового предложения

- Разработка и проведение рекламных кампаний (онлайн и оффлайн)
- Исследования рынков, конкурентной среды, потребительского поведения

- Обучение персонала

ПРАКТИЧЕСКИЙ ОПЫТ
В качестве привлеченного консультанта по маркетингу и директора маркетингового агентства реализованы проекты для следующих компаний:
Газпром трансгаз Самара, филиал «Самараавтогаз»
 Министерство Сельского хозяйства и продовольствия Самарской области

Парфюмерно-косметическая компания «Весна»                                                                 крупнейший в России производитель средств личной гигиены и бытовой химии
Торговое представительство в Самаре группы компаний  «Gruppo Gibam» (Италия) производитель торгового оборудования
 «Центр инновационного развития и кластерных инициатив Самарской области»

 «Дорожная клиническая больница»                                                                                      крупное региональное лечебное учреждение (филиал ОАО «РЖД»)
Научно-производственная компания «Астрон»                                                               производитель промышленных виброизоляторов
 Группа компаний «MASTERCLASS»                                                                                      оптовые и розничные продажи напольных и настенных покрытия, изделий из пробкового дерева
 Компания «НормалВент-Самара»                                                                                  производитель и поставщик вентиляционного оборудования
 ТМ «У Палыча»                                                                                                                             крупный производитель продуктов питания, сеть фирменных магазинов в городах РФ
 Сеть магазинов электроники «Фронтайм»                                                                                сеть салонов компьютерной и цифровой техники
 Магазин-салон «Энергия»                                                                                                      крупный магазин-салон света: люстры, светильники, лампы
медицинский центр «АсокмаМед»                                                                                          проведение медицинских осмотров, оформление медицинских справок
 Клуб профессионалов: архитектура, строительство и благоустройство
Объединение организаций, специализирующихся на строительстве, архитектуре и благоустройстве
Компания «Золотой офис»                                                                                                           оптовая продажа ювелирных изделий

Компания «Элот»  продажа и установка автоматических ворот, шлагбаумов, противопожарных систем
РЕАЛИЗОВАННЫЕ ЗАДАЧИ ДЛЯ КОМПАНИЙ
- Построение системы привлечения клиентов;
- Аудит существующей системы маркетинга, оптимизация системы;
- Оценка и помощь в подборе торгового персонала и менежеров;
- Реализация малобюджетных методов рекламы;
- Позиционирование компании и отдельных продуктов;
- Разработка и проведение рекламной кампании;
- Обучение персонала маркетинговым инструментам;
- Исследование потребителей и конкурентной среды;
- Проведение стратегической сессии;
- Оптимизация интернет-маркетинга.
БИОГРАФИЯ. ПРОФЕССИОНАЛЬНЫЙ ОПЫТ

Февраль 2012 г. - по настоящее время 
Маркетинговое агентство KULAKOV.PRO.

Опыт работы описан выше.

Февраль 2010 – Февраль 2012
Компания DoorHan-Самара  http://www.doorhan.ru/
Заместитель директора по маркетингу
Обязанности:
Управление маркетинговыми проектами представительства компании в Самарском регионе и 3-х областях (Пензенская, Ульяновская и Оренбургская область). Организация и проведение программ по стимулированию сбыта для корпоративных клиентов и розничных покупателей.
Организация рекламной деятельности (планирование и контроль выполнения этапов рекламной кампании, выбор каналов офлайн и онлайн рекламы, бюджетирование, установление и замеры ключевых KPI рекламной кампании). Поиск возможностей для малобюджетной рекламы. Организация и проведение выставок. Консультирование корпоративных клиентов по вопросам организации рекламной деятельности и проведения выставок. Развитие собственной корпоративной сети наружной рекламы.
Участие в переговорах с ключевыми партнерами компании. Помощь директору компании в отборе и оценке персонала, задействованного в системе продаж компании. 

Достижения:
За время работы был оценён головным офисом по лучшим показателям (место в первой тройке) среди 20-ти филиалов компании по выполненным задачам - лучшие годовые показатели, лучший выставочный проект, лучшее ноу-хау в маркетинге.
Сформировал единую систему логистики рекламных материалов в представительстве компании (организация склада, учет, распределение по корпоративным клиентам).
Произвел установку и согласование 3-х объектов наружной рекламы, собственности компании.
Июль 2009 – Январь 2010

Медицинская компания «ИДК» http://samara.mamadeti.ru/
Ведущий менеджер по рекламе

Обязанности:
Участие в разработке концепции позиционирования компании и запуске новых продуктов. Участие в разработке концепции рекламной кампании. Организация рекламной кампании: подготовка рекламных макетов, планирование и контроль размещения рекламных материалов в СМИ, контроль финансовых и юридических отношений с подрядчиками. Интернет-маркетинг.
Взаимодействие со всеми структурными подразделениями компании: изготовление рекламной и представительской продукции, помощь в организации мероприятий.
Участие в организации и проведении EVENT проектов: конференции для партнеров, образовательные мероприятия для клиентов компании.

Достижения - личный вклад в создание новой рекламной концепции компании; систематизация всех рекламных материалов, создание доступного реестра рекламы в компании.

Апрель 2008 – Июнь 2009

Группа компаний «Самарский деловой мир» (девелопмент, управление коммерческой недвижимостью)

Менеджер по маркетингу и рекламе
Обязанности:
Участие в создании концепции рекламных кампаний объектов недвижимости (коммерческая недвижимость, торговые центры) в Самаре и Саратове. Разработка рекламных макетов. Медиапланирование. Организация документооборота с подрядчиками. Контроль остатков рекламных материалов. Согласование объектов наружной рекламы в городской администрации. Создание дизайн-проектов объектов недвижимости: организация фотосъемки, 3D визуализация, подготовка проекта по корпоративным стандартам для рассмотрения вышестоящего руководства. 

Достижения - личный вклад в разработку концепции рекламных кампаний объектов недвижимости.
Февраль 2007 – Октябрь 2007
Группа компаний «Акоста» (продажа грузовых автомобилей и спецтехники)
Менеджер по маркетингу и рекламе 
Обязанности:
Организация рекламной деятельности: проведение рекламных кампаний в СМИ, разработка рекламных материалов, контроль остатков рекламных материалов, документооборот. Разработка и наполнение сайта. Исследование потребительских предпочтений и получение обратной связи от покупателей методом регулярного анкетирования. Выставочная деятельность. Регулярный рабочий контакт с отделом продаж на предмет привлечения клиентов и проведения стимулирующих акций.

Достижения - отмечен премией от генерального директора компании за качественно организованную выставку.

ОБРАЗОВАТЕЛЬНАЯ ДЕЯТЕЛЬНОСТЬ
Являюсь автором и ведущим семинаров по маркетингу, рекламе и продажам. Площадки, на которых проходят авторские семинары, тренинги и мастер-классы:

- Выставочный центр «Экспо Волга» (в рамках деловых программ ежегодных выставок)
- Торгово-промышленная палата Самарской области

- Самарский государственный экономический университет
- Международный институт рынка (для слушателей Президентской программы)

- Региональный ресурсный центр (для выпускников Президентской программы)
Темы авторских семинаров и мастер-классов:

- Управление репутацией компании

- Малобюджетный маркетинг

- Онлайн+оффлайн маркетинг

- PR в системе маркетинга
- Медиапланирование

- Маркетинг розничного магазина

- В2В маркетинг

- Постановка системы продаж в СМИ и медиа агентствах

ОБРАЗОВАНИЕ
Базовое высшее образование – Самарский государственный аэрокосмический университет имени С.П. Королёва. Факультет «экономики и управления». Специальность «менеджмент».

Дополнительное образование – Федеральная программа подготовки управленческих кадров (Президентская программа), Самарская государственная экономическая академия, специализация «Управление инновациями в корпорациях».

РЕКОМЕНДАЦИИ И ПОРТФОЛИО
Рекомендации от клиентов и работодателей, в также портфолио по выполненным проектам готов предоставить по запросу.
КОНТАКНЫЕ ДАННЫЕ

Сайт маркетингового агентства http://kulakov-pro.ru/
Личные контакты: моб. +7 902 749 31 22, welcome@kulakov-pro.ru  skype: kulakov.pro
Страница на Facebook https://www.facebook.com/KULAKOVPRO
[image: image2.jpg]KULAKOV/ED





